
 
 
Cierre anual de exportaciones  

 
 

INDUSTRIA DEL VINO CUMPLE SUS METAS EN 2010 
 

 Las exportaciones totales en 2010 llegaron a 733 millones de litros y US$ 1.552 millones, 
5,7% y 12,4% por sobre 2009. El vino embotellado, que representa un 82% del total 
exportado en valor, alcanzó los 426 millones de litros y US$ 1.277 millones, con 
crecimientos de 11,2% y 12,1% respectivamente. 

 Diciembre fue un mes favorable, con un incremento de 20,5% en valor a pesar de la 
caída de 6,5% en volumen provocada por el sorprendente precio del granel, que estuvo 
a sólo 3 décimas de llegar al dólar por litro. 

 Reino Unido, principal destino en volumen (22% del total) del vino embotellado, vuelve a 
serlo también en valor, sitial que había perdido en 2009. Su crecimiento durante 2010 
fue de 7,2% en valor, explicado por incrementos de 2,9% en volumen y 4,2% en precio, 
pero se mantiene como el de precio más bajo entre los 10 países más relevantes. En 
vino total, Reino Unido es Nº 1 en volumen pero Estados Unidos lo es en valor. 

 

“En un año de situaciones extremas, nuestra industria logró sobreponerse a una importante 
pérdida de vino y bodegas, cumpliendo su meta de US$ 1.500 millones en exportaciones totales 
y US$ 1.245 millones en embotellado”, señaló René Araneda, Vicepresidente de Vinos de Chile.  

Refiriéndose a las expectativas del sector para este año, indicó que “esperamos que el 2011 sea 
un año en que continuemos recuperando los niveles de precios previos a la crisis 2008-2009. 
Mantener estas tasas de crecimiento no es sostenible en el tiempo con un tipo de cambio tan 
bajo, que compromete la rentabilidad de la industria y las inversiones necesarias para llegar a 
ser el principal productor de vinos premium del Nuevo Mundo al 2020, no obstante los 
importantes esfuerzos de productividad impulsados por la asociación y las viñas”. 

 
Embotellado: El último mes del año exhibió un considerable aumento en valor (+20,9%), 
explicado por mayor volumen (+21,4%) y una ligera caída en el precio promedio (-0,3%). En el 
acumulado anual, se exportaron 426 millones de litros (+11,2%) y US$ 1.277 millones (+12,1%), 
con un precio promedio de US$ 3,00 por litro (+1,0%) o US$ 26,99 por caja, valor inferior a los 
US$ 27,57 esperados para 2010. 
 
El Gráfico 1 muestra que el volumen mensual en 2010 superó el de los años anteriores en 10 de 
los 12 meses. El Gráfico 2 abarca la evolución del precio desde una perspectiva diferente: 
Aunque el promedio 12 meses se mantiene dentro de un rango muy acotado en torno a los US$ 
27 por caja, los precios de noviembre y diciembre promedian US$ 28,2 por caja. 
 
Granel: En diciembre su precio llegó a un nuevo record de US$ 0,97 por litro, un 70,2% superior 
a diciembre 2009, acompañado de una natural caída en volumen (-28,7%). En el acumulado 
anual, se exportaron 275 mil litros (+1,6%) y US$ 202 millones (+15,9%), con un precio promedio 
de US$ 0,73, (+17%). El Gráfico 3 muestra la tendencia alcista en precios durante 2010. 
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Gráfico Nº 2 
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Gráfico Nº3 
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Exportaciones de vino embotellado por mercado de destino 

 
Reino Unido concluye 2010 como el primer destino en volumen y valor para vino embotellado, 
con envíos por 10,3 millones de cajas (+2,9%) y US$ 213 millones (+7,2%), superando en valor a 
Estados Unidos, que en 2009 le había arrebatado el primer lugar. 
Su precio promedio creció en 4,2% (US$ 20,71 por caja), incremento sólo superado por Canadá 
(+8,9%) entre los 10 principales destinos. Sin embargo, este valor es US$ 8 menor al promedio 
de los otros destinos chilenos. Mejorar los precios en este país es clave, tanto porque representa 
el 22% del volumen de embotellado, como porque hace sólo 2 años alcanzaba los US$ 23,48. 
 
Estados Unidos mostró en diciembre una nueva caída en volumen, pero precios superiores al 
promedio anual. En el acumulado del año, recibió un total de 7,6 millones de cajas (+1,8%) por 
US$ 209 millones (+1,6%), obteniendo un precio promedio de US$ 27,57 por caja (-0,2%). 
 
Canadá terminó el año con 2,15 millones de cajas (+15,6%) y US$ 82 millones (+25,9%), 
mostrando el mejor precio promedio de los 10 principales destinos (US$ 38,18 por caja), seguido 
muy de lejos por Dinamarca con US$ 31,85 por caja. 
 
Completan la lista de los 10 países más relevantes Holanda, Brasil, Japón, Dinamarca, Irlanda, 
Alemania y China, destacándose este último por su crecimiento de 70,5% en valor. 
 
 
  

VINO EMBOTELLADO ACUM 12 MESES - PRINCIPALES DESTINOS  
 

ENE 2009 - DIC 2009 ENE 2010 - DIC 2010 Variación % 2009/2010
Cajas (9 Lt) US$ Precio Pr. Cajas (9 Lt) US$ Precio Pr. Cajas US$ Precio

PAISES (Miles) (Miles) US$/Caja (Miles) (Miles) US$/Caja (9 Lt) Pr.
REINO UNIDO 10.001 198.764 19,87 10.293 213.133 20,71 2,9% 7,2% 4,2%
ESTADOS UNIDOS 7.438 205.473 27,63 7.570 208.690 27,57 1,8% 1,6% -0,2%
CANADA 1.856 65.054 35,05 2.146 81.930 38,18 15,6% 25,9% 8,9%
HOLANDA 2.377 66.872 28,13 2.747 73.935 26,92 15,6% 10,6% -4,3%
BRASIL 2.421 62.382 25,77 2.727 70.694 25,92 12,7% 13,3% 0,6%
JAPON 1.918 51.100 26,64 2.401 62.569 26,05 25,2% 22,4% -2,2%
DINAMARCA 1.251 42.452 33,93 1.455 46.344 31,85 16,3% 9,2% -6,1%
IRLANDA 1.301 40.657 31,25 1.444 42.652 29,54 11,0% 4,9% -5,5%
ALEMANIA 1.481 42.182 28,48 1.482 41.215 27,81 0,1% -2,3% -2,4%
CHINA 726 21.917 30,20 1.233 37.377 30,32 69,9% 70,5% 0,4%
  Subtotal 30.770 796.853 25,90 33.498 878.539 26,23 8,9% 10,3% 1,3%
RESTO 11.776 342.313 29,07 13.810 398.309 28,84 17,3% 16,4% -0,8%

TOTAL 42.546 1.139.166 26,77 47.308 1.276.848 26,99 11,2% 12,1% 0,8%  
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